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 PORTAFOLIO
      LIZBETH  HIDALGO
      
           

● Social Media Management

● Estrategia digital

● Creación y optimización de campañas

● Administración de pauta digital

● Creación y redacción de contenido 

*El resultado final de las piezas gráficas fueron creadas por un profesional en diseño gráfico, el contenido y diagrama de las  piezas gráficas, estuvieron bajo mi supervisión.
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ALGUNAS DE LAS MARCAS CON LAS QUE COLABORÉ
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● AGENCIA: Concepción

● ÁREA: Social Media

● CLIENTE: Paolo Guerrero

● CAMPAÑA:  #ContigoCapitán   #CadaVezMásCerca

PARTICIPACIÓN EN LA CREACIÓN DE LA ESTRATEGIA SOCIAL MEDIA:

OBJETIVO: Convertir a PG9 en una marca activa con una fuerte y positiva conexión con los 
peruanos.
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Paolo Guerrero pasaba por un momento difícil, su suspensión. Para él, 
la reducción a seis meses no era suficiente. 
Por eso creamos esta campaña, para unir fuerzas y juntos, todos los 
peruanos, levantar nuestra voz.
Nuestra meta fue romper un récord, lograr 500K comentarios en una 
publicación en un lapso de 24 horas. 
Para lograrlo pedimos a todos los peruanos unir fuerzas y a través de 
sus comentarios apoyar a PG9 en este momento.

CAMPAÑA
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#Modoguerrero #Cadavezmáscerca

Modo Guerrero es una campaña creada para compartir momentos e 
historias de PG9,  de su preparación durante la suspensión, 
transmitir su temple, esfuerzo y motivación.
Además se creó la campaña Cada vez más cerca, la  cuenta regresiva 
hasta ver su nombre en la lista de convocados y poder participar en 
el mundial Rusia 2018. En esta etapa compartiremos sus 
emociones, frases motivadoras,  y todo lo vivido hasta el inicio del 
mundial.

* #Cadavezmáscerca nace a partir de la creación de una campaña 
para uno de sus auspiciadores, siendo la idea de mi autoría.

Elaboración del copy de este post, parte de 
la campaña #cadavezmascerca

OTRAS CAMPAÑAS

Campaña #Cadavezmascerca 
para un auspiciador de PG9
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● ÁREA: Marketing Digital & Styling

● CLIENTE: Gemma Fine Jewelry

● PARTICIPACIÓN: Gemma necesitaba realizar su lanzamiento en redes sociales.

Se diseñó una estrategia digital en redes sociales, estilismo en Instagram, 

creación del manual de atención al cliente y se capacitó al personal encargado de 

ventas en atención al cliente y uso de herramientas digitales.
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Instagram Styling
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Social Media Management
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● ÁREA: Social Media

● CLIENTE: Nelblu Swimwear

● PARTICIPACIÓN: Estrategia digital en redes sociales, social media management, 

redacción y supervisión del diseño de anuncios para Instagram y Facebook.
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Fragmentos de vida 

 Un segmento semanal en el que buscamos compartir experiencias reales y 

transmitir diversos estilos de vida asociados a la sostenibilidad y 

empoderamiento de la mujer, plasmando la esencia de Nelblu en todo su 

material gráfico y escrito. En paralelo creamos una estrategia de anuncios 

usando stories de instagram y Fb Ads, incrementando la interacción con 

las publicaciones y aumentando la cantidad de interesadas en adquirir 

productos de Nelblu.

CAMPAÑA
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Social Media Management
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Facebook Ads
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Instagram Ads
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Instagram
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● ÁREA: Social Media Planning

● CLIENTE: Oregon Foods

● PARTICIPACIÓN: Creación de la estrategia digital para el 2018,  monitoreo y 

optimización de campañas y tácticas, administración de pauta digital.
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Cocinando con Oregon Foods
OBJETIVOS: Incrementar las ventas de la línea “Cortes del día” y 
captar datos de clientes potenciales.

 We believe in you,  esta campaña forma parte de una estrategia 
anual y abarca todos los objetivos mencionados. Inicia con  el 
reconocimiento del producto “Cortes del día”,  en donde  
mostramos  cómo  preparar  recetas en base a esta línea  cada 
miércoles vía redes sociales; hasta su difusión con influencers del 
medio, demostrando que todos podemos preparar un buen plato 
sin necesidad de ser expertos.
Para captar la mayor cantidad de leads, tenemos como  “Lead 
magnet” un concurso con un premio increíble, los participantes 
dejarán sus datos en una landing page para acceder al sorteo de 
una clase maestra junto a sus amigos dirigida por un chef del 
medio.

LEAD MAGNET
CONCURSO 

RECETAS 

CAMPAÑA
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Social Media Management



PAGE

Facebook Ads
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Instagram Ads
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Instagram
Estrategia y Contenido
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● ÁREA: Social Media Planning

● CLIENTE: Barra Verde - Ahora (Lamar_iposario)

● PARTICIPACIÓN: Estrategia social media,  administración y optimización de 

campañas, creación y seguimiento de eventos. Creación de reportes estadísticos.
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OBJETIVO: Branding, atraer público objetivo.

Mostrar la esencia de Barra Verde e incrementar la conexión con su 
público.

Creamos una campaña para humanizar la marca. Ir más allá y dar a 
conocer que hay detrás de Barra Verde.

Mostrar testimonios e historias del staff de Barra Verde y compartir 
experiencias de sus clientes.

CAMPAÑA
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Social Media Management
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Publicidad
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Instagram
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Eventos
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● EMPRESA: FREELANCE

● CLIENTE: Galera Perú

● PARTICIPACIÓN: Creación, administración y monitoreo de social media ads. 

Creación de reportes estadísticos y envío de recomendaciones.
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SOCIAL MEDIA ADS - FREELANCE
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SOCIAL MEDIA ADS - FREELANCE



PAGE

● EMPRESA: Freelance

● CLIENTE: Centro de transformación personal Vida al Máximo ahora es Veda 

Instituto

● PARTICIPACIÓN: Estrategia Digital,  Plan de medios digitales,  Social media 

management, Creación de contenido digital (Redes Sociales, Web, Mailing, etc).
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Creación de la campaña: Una semana de Gratitud (Seminario Virtual), 
mediante el uso de formularios se logró captar nuevos leads que se 
convirtieron en asistentes recurrentes a los diferentes talleres del 
centro..

Me encargué de la creación del contenido de cada mailing enfocado en 
atraer nuevos usuarios de manera orgánica. 

Reforcé la campaña enviando contenido novedoso y notificaciones sobre 
los nuevos cursos, talleres, promociones y programa de fidelización.

Una semana de 
Gratitud
Seminario Virtual



PAGE

Campañas de Mailing
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● EMPRESA: Agencia Mullenlowe 511

● CLIENTE: NIKE Perú

● PARTICIPACIÓN: Estrategia Digital,  Social media management, redacción de 

contenido, creación y gestión de mailing..

● PERFILES:

- Nike Running Club

- Nike Training Club

- Nike Football

- Nike Women
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Creación de contenido original para todos los perfiles 
sociales de Nike en Peru, seguimiento y generación 
de reportes estadísticos.

Administración y co-creación de la estrategia 2017 
para NRC y NTC en Lima, creación del contenido web 
y de cada mailing. 

Administración del cronograma de publicaciones 
dentro de las plataformas globales: Opal y Sprinklr.

Perfiles:
Nike Running Club (NRC)
Nike Training Club (NTC)
Nike Football
Nike Women

Nike Perú:
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Social Media Management
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Elaboración de reportes y análisis del rendimiento 
de las campañas, así como la presentación de 
propuestas para mejorar los resultados.

Análisis del ecosistema digital, heatmap, SEO y 
Analítica web derivado de distintos canales para 
dar recomendaciones de optimización en 
acciones digitales. 

Co-creación de la estrategia 2017 y
participación en la campaña #Ladydehoy 2016. 
Gestión y administración de contenido y perfiles 
sociales.
Interacción constante con la comunidad.
 

Ladysoft Perú:



PAGE

  GRACIAS
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Estratega digital y medios | Especialista SEO

+51 962019379

lizzyehidalgo@gmail.com

San Miguel, Lima


